Espaiia y el Mercado Comiin

All4, a mediados del presente siglo, contradi-
ciendo la inveterada imprevisién hispanica, un espa-
fiol benemeérito, el ex-ministro Don José Larraz, sus-
cité el tema de la unidad europea, que habia tenido
amplia resonancia al terminar la primera guerra
mundial, pero que a la sazén estaba bastante aca-
llado. Y no s6lo dio la voz de alerta, sino que arbi-
trd los medios de que el asunto fuese estudiado desde
el punto de vista de nuestros intereses nacionales,
para lo que aporté su colaboracién personal. Fruto
de esc esfuerzo, en que encontré la ayuda financiera
de banqueros y grandes industriales, fueron nueve
volimenes, de bastante grosor, en que se examina
la cuestién en sus mas variados aspectos.

Mas, cuando se podia confiar en que el fruto de
estos estudios previsores viniese a cristalizar en una
fecunda iniciativa que diese a nuestro pais una
pauta que le orientase en un asunto tan importantc,
en vez del protocolario «visto para sentencia», se
formula un «wait and seey, expresién de una poli-
tica de ya veremos, cual si el trabajo hecho mas
hubiera servido para causar indecisién, que para
promover iniciativas eficaces.

Confieso mi sorpresa. Reflexién y mesura son
cosas de alabar, pero de ahf al abandono de la cues-
tidn, para ver qué pasa, hay mucho trecho. Porque
lo que tendremos que ver muy pronto es dénde co-
locamos nuestros productos de exportacién habitual
a los paises del Norte y de Centro-Furopa, cuyo
mercado encontraremos guarecido tras una barrera
arancelaria que obrara en contra nuestra v en favor
de los paises integrados en la nueva Comunidad,
que ya se va viendo que no sera més que una y no
dos, como se pensaba, v en ella figurardn todos los
paises que forman nuestra clientela habitual.

Parece que en este compas de espera haya influi-
do mas el temor de las dificultades con que van a
tropezar industrias poco arraigadas o de altos cos-
tes, que el cuidado de no herir a industrias de ex-
portacién que hoy por hoy forman todavia la base
de nuestro comercio exterior. Vendrian esos ramos
de nuestro trafico a quedar en situacién muy diffeil,
al tener que vender dentro de paises integrados, en
los que tendran que luchar con el handicap de unos
aranceles que los demas habrian de pagar y nuestros
articulos si. Por mucho que los favorezean sus ven-
tajas naturales, es muy improbable que puedan
resistir esa competencia, a menos que se haga a
expensas del empobrecimiento del sector campesino,
ahora que una verdadera politica en favor del campo
ha mejorado su posicién, naturalmente a expensas
de elevar los costes de produccién.

Cuando la propia Gran Albisn se apresura a
tocar a las puertas del Mercado Comin, para ver
en qué condiciones serd admitida, parece ilusorio
que nosotros podamos vivir en un espléndido aisla-
miento. Acaso se diga: Ya iremos haego, cuando
veamos como les va a los adelantados. Luego puede
ser tarde. Los primeros en entrar son también los

primeros en gozar de la franquicia arancelaria a
favor de la cual podran eliminarse del mercado.,
Hasta cl obtener plazos largos de adaptacién, cosa
que en abstracto puede parecer ventajoso, permi-
tiendo una acomodacién mas suave a la nueva si-
tuacién, no puede usarse sino con mucha modera-
cién, pues como no se pasara a disfrutar de las ven-
tajas mientras no exista Ja reciprocidad de obliga-
ciones, ese decalage podria ser favorable para los
competidores que se adelanten. Muchas veces con-
vendra quemar ctapas para ganar posiciones que

‘mas tarde encontrariamos ocupadas.

Quizd esta postura que estamos dispuestos a
adoptar, nace de un relieve de mercantilismo que
ha venido a exagerarnos imaginariamente el riesgo
a que nos cxponemos. A fuerza de repetirnos a nos-
olros mismos, una vez y otra, que nuestros altos
aranceles nos condenan ala autarquia, la cual exige
proteccién para todas nuestras industrias Y pro-
ducciones, sin la eual son incapaces de subsistir,
hemos venido a ercer a pies juntillas esa exagera-
cién. Y no hay para tanto. No cabe el estar desfa-
vorecidos en todo. Hay mercancias de marca espa-
fiola que no s6lo se venden sin proteccién alguna,
sino que aun estando desfavorecidas, luchan victo-
riosamente y pagan parte de la proteccion a las
demas. Y es que no se puede proteger todo. No se
puede proteger nada sin gravar de una manera o
de otra a las mercancias v a las personas que pagan
en ultimo resultado ese gravamen. Proteger la hoja

de lata supone gravar las conservas, es decir. a_las__

consumidores de éstas. Proteger el papel es aumen-
tar los gastos de la industria del libro, unas veces
directamente, como en los casos citados y otras in-
directamente al aumentar los salarios por incremen-
to del coste de la vida a consecuencia de la politica
proteccionista.

Por eso, la proteccién resulta muy a menudo
1lusoria; cargas y desgravaciones se acumulan en los
aranceles tan inextricablemente que son muchos
los casos en que, queriendo proteger a todos, no se
ha protegido de hecho a nadie. EI arancel no tiene
en tal caso mas que el efecto de un impuesto de con-
sumo. La experiencia hara ver que la supresién de
los derechos aduaneros, hasta cuando llegue a ser
completa, no tiene en la practica efectos tan terri-
bles como se forja la imaginacién de muchos, por
el examen de los casos particulares. Muchas desgra-
vaciones se verdn compensadas por otras que pesan
sobre materias auxiliares. Los efectos de los dere-
chos protectores se ha exagerado notablemente.

Si nuestras industrias de exportacién, las que
hoy nutren principalmente la balanza de pagos se
hundieran por nuestra ausencia de la Comunidad
europea seria dificil reponerse de la catastrofe ex-
perimentada. ;No procederia meditar de nuevo
sobre el tema?
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